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Banco de Valencia devuelve
15000 euros a dos zaragozanas
por un ‘swap’ y evita ir a juicio

La entidad vendio este producto financiero
de riesgo junto a una hipoteca en 2007 en

teorfa para proteger de la subida del euribor-

Las clientas llegaron a pagar al mes 1.200
euros por la vivienda y 800 por el seguro

ZARAGOZA. Dos zaragozanas que
firmaron en 2007 un contrato de
permuta financiera o ‘swap’ por el
que habfan abonado 15.000 euros
hasta el pasado afio han consegui-
do recuperar su dinero gracias al
acuerdo extrajudicial alcanzado
consu entidad financiera. Después
de que las clientas presentaran una
demanda por la comercializacién
de un producto financiero de ries-
go muy complejo sin informacion
suficiente, Banco de Valencia se
mostrd dispuesto a negociar para
evitar llegar a juicio, una conducta
hasta ahora poco frecuente entre
las entidades financieras, segin re-
conoce el abogado de las afectadas.

«Les habfamos dicho que iba a

ser un proceso muy largo, porque
los baneos siempre pelean hasta el
finaly, explica Alvaro Garcfa
Graells, del despacho zaragozano
Law Intelligence. Afortunadamen-
te la disposicién de la entidad ha
agilizado el proceso. La demanda
se present6 en enero y el acuerdo
se ha firmado en septiembre. Re-
conoce que la actitud del banco
-que estd bajo el control del Esta-
do- no es frecuente en el sector, y
espera que pueda suponer un
«cambio de tendencia» en la ma-
nera de afrontar las demandas de
los afectados por este tipo de pro-
ductos que, al igual que las partici-
paciones preferentes, se vendieron
a muchas personas que no tenfan

suficientes conocimientos finan-
cieros.

En el caso de las dos afectadas,
la entidad vendid el ‘swap’ como si
fuera un ‘segurc’, un producto pa-
ra proteger de la subida del euri-
bor, vinculado a una hipoteca de
240,000 euros por un piso en Cuar-
te de Huerva. G* Graells explica
que el director de la oficina de di-
cha localidad, que era amigo de
una de las clientas, las «asusto» di-
ciéndoles que los intereses podian
subir «al 15% o 18%», Ademas, les
dijo que si no firmaban este pro-
ducto no les financiaba mds del
80% del precio de la vivienda. Por
contratar el ‘swap’ tuvieron que pa-
gar de entrada 1464 euros.

Un producto «especulativon
El abogado destaca que no se trata

.de un seguro, sino de un producto

de riesgo v «especulativon, basa-
do en céalculos muy complejos, so-
bre cuyos riesgos no se informo.
Tampoco se hizo un test alas clien-
tas sobre su nivel financiero. Afia-
de que aunque se vendieron como
dos productos asociados, 1a hipo-

teca y el ‘swap’ son independien-
tes, ya que mientras la primera fi-
naliza en el afio 2042, el segundo
estaba vigente solo hasta 2018.
Ademas, en la firma de lahipoteca
ante notario no se incluyd este pro-
ducto, que se formalizd un dia des-
pués en la oficina del banco.

Las exigencias del banco

El contrato ‘protegit’ de las subi-
das mientras el eurfbor siguid su
escalada v las liquidaciones men-
suales daban un saldo a favor de las
clientas de unos 42 euros. Sin em-
bargo, en 2009, con la caida del eu-
ribor, las operaciones de calculo

" del‘swap’ dieron un resultado a fa-

vor del banco, que exigi6 cada mes
el pago de entre 500 y 800 euros,
hasta sumar los 15.000 que ahora
ha devuelto. A estas cantidades ha-
bia que afiadir la cuota de la hipo-
teca, de 1.200 euros.

Los apuros para hacer frente a
los dos pagos llevaron a las pro-
pietarias a demandar a la entidad,
pidiendo la nulidad del contrato.
El banco, que ya habfa perdido en

los tribunales otros casos simila-

res en Zaragoza, decidio evitar el
juicio, explica G2 Graells. El acuer-
doha permitido a laentidad no te-
ner que devolver el dinero con in-
tereses ni pagar las costas de las
demandantes, como hubiera ocu-
rrido en caso de perder el juicio.
Pero las afectadas han preferido
pdjaro en mano. Siguen como
clientas del banco, pero ahora so-
lo con la hipoteca.
B. ALQUEZAR

Electronica Cerler, premiada por el grupo BSH

La empresa que dirige
Alfredo Marin, reconocida
por el grupo alemdn de
electrodomésticos como
su ‘Mejor proveedor

de Induccién’

ZARAGOZA. La empresa Electr6-
nica Cerler ha conseguido el pre-
mio al ‘Mejor proveedor de In-
duccién de BSH'. «Es la tercera
vez que lo obtenemos en los ulti-
mos 210§ ¥ €s muy importante pa-
ratodo el equipo humano que for-
ma parte de este negocio», reco-
nocié ayer Alfredo Marin, direc-
tor general de la firma. «BSH es
uno de nuestros mejores clientes.
Llevamos 21 afios colaborando
con ellos y este reconocimiento lo
valoramos muchisimox, afiadio.

Fue a finales de julio, el dia 24
cuando los responsables de Flec-
trénica Cerler recogieron en Mad-
nich este galardén, de manos del
maximo responsable de electrd-
nica del grupo BSH, que distingue
de esta forma a un pequefio nd-
mero de proveedores a nivel mun-
dial que trabajan con calidad y pa-
rametros de sostenibilidad.

En momentos como este, apun-
0 Marin, los premios cobran ma-
yor valor que nunca. Pese a que
«el trabajo no falta y tenemos sos-
tenibilidad financiera, este 2012 la
facturacion bajard un poguito con
respecto al afio anterior. Si en 2011
la facturacién alcanzoé los 47 mi-
llones de euros, un 5% mas que el
ejercicio anterior, este afio «cerra-
remos en 44 o 45 millones». Es un
pequeiio decrecimiento, recono-
cid, pero poco relevante compa-
rado «con la que estd cayendon».

Alfredo Marin, director general de Electrénica Cerler y Javier Garcla, jefe de produccién, con el premio. e cenLer

No obstante, para volver a ganar
terreno y seguir creciendo, Elec-
trénica Cerler est4 trabajando por
entrar en otros sectores como el
del ferrocarril. «Nuestro objetivo
es ganar en eficiencia energética
y productividad y ser muy flexi-
bles porque las circunstancias no
paran de cambiar y hay que estar
preparado».

En cuanto a nuevas inversiones
que vayan a desarrollar en la plan-
ta zaragozana, que emplea a 243
personas, de las gque un 70% son
mujeres, Marin indicéd que lo que
hay que hacer es «consolidar lo

que tenemos y cuidar mucho el
gastow. Eso si, sin dejar de inver-
tir porque en electronica tode
cambia muy rapidamente y hay
que estar siempre con las dltimas
tecnologias. Recientemente, Ma-
nuel Cerqueira, director I+D+i de
Flectrénica Cerler, insistia en que
«la innovacion hay que hacerla to-
dos los dias. No solo es tecnologia
sino organizarse mejor para ser
més competitivos y buscar nue-
vos sectores de mercado con el fin
de lograr la excelencia».

La internacionalizacién es tam-
bién una apuesta de futuro de la

compaiia. «Tenemos la suerte de
que el 100% de nuestros clientes
son exportadores netos y €50 nos
afianza muchisimo porque servir
aempresas y multinacionales que
exportan te allana mucho el cami-
no», No obstante, adelantd, tam-
bién por cuenta propia, «estamos
haciendo movimientos hacia la
internacionalizacitn y tenemos
previstas varias visitas a Alema-
nia y también a Francia e Italia»,
pero puntualizd que «este es un
trabajo de largo recorrido en el
que estamos empezando».
M. LLORENTE

Atienza cree que la
luz subira mas de un
8% para la industria

El expresidente de Red Eléctri-
ca de Espafia (REE), Luis
Atienza, calcula que la factura
eléctrica del sector industrial
se encarecerd entre un 8% yun
13% cuando entren en funcio-
namiento los impuestos reco-
gidos en el anteproyecto de re-
forma energética aprobado por
el Gobierno. Durante su inter-
vencidn en una jornada sobre
energia, Atienza estimo tam-
bién que el encarecimiento del
recibo de la luz rondard el 5 %
paralos consumidores domés-
ticos. Ademds, cuestiond que
la reforma sirva para resolver
el déficit de tarifa, al conside-
rar que podria tratarse de una
«coartada» para trasladar ezse
desfase a los consumidores.

La OIT tacha de
critico el paro juvenil
en los paises del G-20

La situacion del paro juvenil en
los paises del G-20 es «critica,
segiin denunci ayer la Orga-
nizacién Internacional del Tra-
bajo (OIT), que recordd que
casi 18 millones de jovenes de
esas naciones carecen de em-
pleo. Segiinlos datos de la OIT,
el desempleo juvenil es un es-
collo relativo en algunos paises
y un grave problema estructu-
ral en otros, como Espaiia, Ita-
lia o Sudéfrica, donde roza o
supera el 50% de la poblacién
juvenil activa.

Las condiciones de
los ERE temporales se
mantendran en 2013

Las personas que durante este
afio y 2013 sean despedidas,
tras haber estado incluidas en
un expediente de regulacion de
empleo de reduccion de jorna-
da o temporal, no dejardn de
recuperar la prestacién por de-
sempleo consumida hasta un
tope de 180 dias, aseguraron
ayer fuentes del Ministerio de
Empleo. Las mismas fuentes
explicaron que segtin estos
Presupuestos dicho mecanis-
mo no seguird en vigor en 2014
porque su prorroga finaliza a
finales de 2013

Huelga en Paradores
para todos los
puentes gue quedan

El pleno del Comité Intercen-
tros en Paradores, integrado
por CC. 0Q. y UGT, ha convo-
cado a los 4.600 trabajadores
de la cadena piblica a una
huelga en el conjunto de lared
paratodos los puentes del afio,
es decir lo dias 12 y 13 de oc.u-
bre, 2y 3de noviembre, 7 y 8 de
diciembre y 31y 1 de enero, se-
gtin informaron fuentes sindi-
cales. El motivo de la huelgaes
eslaaplicacion ala plantilla de
Paradores del real decreto
aprobado el 13 de julio que i
mina la paga extra de Navidad
y rebaja de permisos retribui-
dos alos trabajadores puiblicos.



